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DESAFIO

;/Qué desafio de COVID-19
quieres resolver?




SOLUCION

TRUYKI

Comunidad @ cambio de

Intercambio de productos o
servicios a través de una
aplicaciéon movil amigable,
segura y confiable.




Problema

Bgjo nivel de ventas de
comercios por el

Desabastecimiento de

productos/servicios
aislomiento
Riesgo de contagio
por COVID-19 por Desempleo de personas
exposicion al salir a independientes/freclance
comprar a lugares
concurridos (como
centros comerciales) Desperdicio de alimentos
perecederos

Desaprovechamiento
de recursos






Intercambio de productos y/o servicios a
través de una aplicacion mévil amigable,
segura y confiable para reducir el riesgo de
contagio y la exposicién al COVID 19.

Comparte Recibe
Ofrece productos que tienes o Obtén productos o
vendes, articulos que ya no servicios que necesitas o
usasy O servicios o te gustaria aprender o

conocimientos que puedes dar tener

Segura

Sistema de calificacién uso de
medidas de higiene

Facil de usar

Interfaz amigable

Reduce

e Desperdicios
e Costos de envios
e Impacto ambiental
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MERCADO

;Cual es el mercado?



MERCADO

Nuestro mercado meta son persona mayores de edad, que viven en una
Zona urbona y que tengon un smartphone.

ir
,
Por otro lado, queremos crear una red de L“ .

A apoyo para las personas vulnerables que I ﬂ

‘
L1}

no tengon acceso a un smartphone pero
que puedan necesitar el acceso a la App.







Canvas de Modelo de Negocio para Truyki

o
Aliados Clave”) 1
Empresas de
transporte aliadas
Google

Invesionistas

Personas ofreciendo
servicios

Camara de Comercio
Fundaciones y ONGs
Proveedores de
pasarela de pagos
Radiodifusoras
locales

Influencers

E‘.ﬁyg@tividades clave

“~Besarrollo y
mantenimiento de la
aplicacion
Validaciéon de valores
para bienes y
servicios

Recursos Clave
Plataforma
tecnoldgica
Personal de
desarrolloy f~

Estructura de Costos

Hosting, DNS y mantenimiento de la plataforma

Nomina de empleados
Diversos contratos

Comisién a la pasarela de pagos

Costos servicio Google

Propuestade

Valor

Trueque de bienes y
servicios

Reduce las
posibilidades de
contagio del COVID-
19

Plataforma segura
Interfaz amigable e
inclusiva

Reduce la generacion
de residuos y basura

Relacion con

clientes
Calificaciéon y resefas
del perfil de usuario
(incluyendo la de
higiene)

o

Segmento de

Clientes

Personas mayores de
edad, que viven en
zonas urbanas
Pequerios

Canales

mpresarios o

App movil | I |

comercios locales

Pagina web

Redes sociales
Medios
tradiocionales (radio)
Mensaje directo a
PyMEs

[lPoblacién vulnerable

al COVID-19 (de
acuerdo a la OMS)
Repartidores

Flujos de Ingreso

-| Crowdfunding

- Comisiones por servicios especiales L
Comisiones por vender o comprar con dinero tradicional
Publicidad comercial
Cobro por aicién a empresas locales, microempresas,
mercados alternativocs a un directorio detro de la app
Financiamiento de gobierno y ONGs
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IMPACTO

;Cual es el impacto medible que genera
mi emprendimiento (beneficios)?




Becario

1.3%
Desempleado
11.3%

5 5 o/ Independiente/Fre...
(0]

Estudiante

L3.8% S

Empleado
47.5%

1.3%*

*Prefirid no contestar

Colombia
63.8%

Meéxico
33.8%
Espaia
1.3%

Estodos Unidos
1.3%



Debido al riesgo de contagio por exposicidon a conglomeraciones como pueden ocurrir en
el transporte publico, le preguntamos a nuestros encuestados ;Cual era la frecuencia con
la realizaban sus compras de viveres durante la contingencia?

Cada 15 dios 1a3vecesala Ninguna 1 vez al mes
semana

~



Becario

1.3%

_ Desempleado
Independiente/Fre... 11.3%
23.8%
Estudiante
3.8%
Emprendedor
12.5% Empleado

47.5%




Aprovechar
productos que tengo

Variedad de
productos/servicio

Sustentabildad para
el medio ambiente

Ahorro

Reduccién de
riesgos de contagio

Ninguno

Dentro de los beneficios que consideraron que
la aplicacion podria darles es el poder
aprovechar los productos que ya tienen en
casa.

De las 80 personas
encuestadas de esta muestra,
el 68.8% dijo que si utilizaria
nuestra aplicacién.



Aceptacion y beneficios

El 100% de las personas mencionaron que estan de acuerdo en reducir el impacto
ambiental a través del trueque.

Con nuestra aplicacion, se puede lograr un impacto ecolédgico positivo, ya que podria
reducirse el sobre consumo y disminuir la huella de carbono al procurar un intercambio

EORE

Reduce Reuse Recycle



EQUIPO

;Quién esta detras del
proyecto?



EL EQUIPO DE TRUVKI

Sebastian Narvaez
Colombia (Cali)

Carlos Alberto Ingeniero de Sistemas
Gonzalez

Colombia (Envigado)

Mentor Darwin Algarin

Colombia (Envigado)
Ingeniero de
Sistemas

Paula Andrea Palacios
Colombia (Cali)
Biologa

Gabriela Ruiz
México (Puebla)

Josué Hernandez
México (Puebla)

Administracion de

Lic. en Comercio
Internacional

Sandra Bojorquez
México
(Cuernavaca)
Operaciones

Q

Empresas

Q

Sofia Reza
México (Morelos)
Ing. Desarrollo
Sustentable

A



CAPACID

¢Hay capa
para desarr




Capacidades Truyki

DESARROLLADORES DE LA PLATAFORMA

Ingeniero de Sistemas: Darwin Algarin
Area de especialidad: Desarrollador JAVAy
Android

Ingeniero de Sistemas: Sebastian Narvaez

dan>=0ID

PARTICIPANTES DE APOYO EN DIVERSAS
AREAS

El equipo cuenta con personas enfocadas en
diferentes areas de estudio, como lo son las
siguientes:

e Biologia (comportamiento animal en
sistemas sociales y colectivos)
Comunicacion

Educacién, Lengua Castellanay Filosofia
Comercio Internacional

Administracion de empresas

Desarrollo Sustentable



A pesar de que el equipo cuenta con personas que pueden desarrollar la
aplicacion, asi como con capacidades para brindar soporte a la propuesta de
solucion, existen limitantes en las siguientes areas:

Finanzas

Legal
Contable
Mercadotecnia




ALIADOS

;Quiénes son mis aliados?




Empresas de transporte aliadas
Servicios de informacion de Google
Inversionistas

Personas que ofrecen servicios
Camara de Comercio Electrdénico
Fundaciones y ONGs

FQ\ Rappi
S

Proveedores de pasarela de
pagos

Radiodifusoras locales
Influencers

Agencia de Publicidad
Instituciones de investigacion o
Universidades

Secretaria y Ministerio de Salud



™
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VALOR

DIFERENCIAL "

;Cual es tu valor diferencial?,
que te destaca de las demas
soluciones.



Valor Diferencial

e Alternativa econémica que considera
las dificultades por la pandemia del
COVID-19

e Sistema que califica el uso de medidas
de higiene

e Interfaz amigable e inclusiva

e Ademas de productos, considera
servicios

. B’Excellent

TRUYK

Comunidad o cambio de un click




GRACIAS!

Encuentra nuestra
propuesta aqui.

CREDITS: This presentation template was created
by Slidesgo, including icons by Flaticon, and
infographics & images by Freepik.

Please keep this slide for attribution.

F O in




